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Pasos del Taller

Paso 1: Coloca un reto, por ejemplo: ¢Cémo podriamos disminuir los
tiempos de entrega? ¢Coémo podriamos vender el producto a través de
canales digitales? 4 Coémo podriamos aumentar el nimero de clientes entre
los 20 a 45 afios?
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SALA #2 REALISTA

PREGUNTAS DE VALOR

RESPUESTA

Idea 1:

1. éCusl es el valor para
el cliente?

2. §C6mo va a generar

ingresos?

3. éCuélesel
diferencial con el
mercado?
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Idea 2:

1. éCudl es el valor para
el cliente?

2. §C6mo va a generar

ingresos?

3.¢Cudlesel
diferencial con el

mercado?
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Idea 3.

1. (Cudl es el valor para
el cliente?

2. §Como va a generar

ingresos?

3.¢Cudlesel
diferencial con el
mercado?
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